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Groupe Meéditerran ée

Contexte
Aujourd 'hui le monde des m édias et de la communication conna it une pleine mutation.
Le choix des supports estd  émultipli é et les consommateurs ne subissent plus, ils choisissent les con tenus

qui s 'offrent a eux.

Pour se d émarquer et émerger sur des march  és extrémement concurrenc  és et satur és, il faut challenger
les conventions et trouver de meilleures fa ¢ons de connecter clients, consommateurs et produits.

Golf & Business

La parfaite connaissance du r  éseau captif. L 'étude de ses m ceurs et
habitudes, | 'immersion dans les univers prospects et p ériph ériques, sont
les cl és fondamentales pour d évelopper et transformer de nouveaux
business. C ’est pourquoi, depuis plus de 20 ann ées, nous explorons un
segment pr écis, dont nous avons adopt € les codes : Le Golf.

Le Golf, une nouvelle solution de communication

Le golf est le sport comptant le plus de licenci €s sur la plan ete. Sa
population conna it une courbe ascendante ininterrompue. Les parcours

se multiplient et s ’'ouvrent & de nouveaux march és — tels la Chine ou les
pays de | 'est — faisant fi des fronti éres. Pratiqu és par des d écideurs ou
relais d 'opinion, le golf est devenu un r éseau de communication
incontournable.

Confiance, challenge, ma ftrise, objectif sont les valeurs cl és du golf. Ces

valeurs sont également les piliers essentiels d 'une strat égie de
communication qui touchera efficacement et « profond ément » une cible
définie. Entrer dans le monde du Golf, ¢ ‘est aussi entrer dans la proximit e
de tous les march és étroitement|li és.



Groupe Meéditerran ée

Une offre « sur mesure »

Quel que soit votre domaine d'activit €, Groupe M éditerran ée apporte desr éponses concr etes a vos besoins.
Notre objectif est de concevoir des solutions professionnelles p ersonnalis ées adapt ées a vos budgets, vos
ambitions et attentes.

Des Opgrations « clés en main»

De la cr éation, en passant par | ’'organisation, le choix des supports, la strat égie de communication,
jusqu 'au suivi de | 'opération, nous vous proposons une prestation « clé en main » pour garantir la pleine
réussite de vos projets.

Des Résultats

Pour chaque op ération, une analyse desr  ésultats et des actions men  ées estr éalis ée. Que ce soit pour une
opération « Golfiqgue » ou « Pure Marketing » nous vous fournissons un bilan pr écis, v éritable feedback de
votre op ération.

Une équipe dédiee

Une équipe sp écialis ée et compl émentaire a votre service :
9La Passion du Golf & | ’exp érience de | 'événementiel
9L’expertise marketing et communication

9La connaissance des m édia etdes R égies

Un réseau de partenaires hautement qualifi és et un r éseau influent de
professionnels couvrant tous les march és satellites.

Nos atouts :

Le retour sur investissement de nos clients étant notre objectif prioritaire,

Groupe M éditerran ée rassemble des domaines de comp étences
compl émentaires pour des strat égies de communication cibl ées,
personnalis ées et ma fitris ées.




Des Solutions surmesure & innovantes

L'enjeu et | 'int érét des strat égies « globales » imagin ées par Groupe M éditerran €e est de faire na fitre, de ses
interactions, des synergiesg  énérantdes op €érations a valeur ajout ée.

Régie Mediterran ée Communiquer difEremment
Une offre m  édia globale

pour atteindre votre cible

9 Connaissance du march &

9 Maitrise des supports m  édias
9 Réalisation & gestion de
campagnes multicanales

Toujours plus d 'id ées
poursed émarquer

9 Marketing Direct

9 Communication par| ’objet
9 Recherche & D éveloppement
9 Strat égie globale de

communication
communiq uer autrement

& dynamiser votre business

~ Evénements personnalisgs

\ Golf & Evénementiel ; une

manifestation pour chaque objectif

9 20 ans de Golf &d ’organisation
d’événements

9 Acces aux clubs du bassin

m éditerran éen

9 Conseils dans le choix du format et
formules de jeu




Des Solutions sur mesure & innovantes

Business et Golf : deux valeurs indissociables

Ne dit -on pas que les meilleures affaires se font sur un green ? Le golf attire les professionnels pour qui ce
sport est devenu un axe de business incontournable.

Parce que chaque client est unique,
innovantes, de la strat
Une expertise

Groupe M éditerran ée con coit, avec et pour vous, des op
égie a I'opérationnel, et vous met a disposition
événementielle - Une expertise golfique - Une expertise marketing et communication

érations

Des « solutions » pour chaque objectif

Les événements B to B

9 Valoriser & promouvoir votre image

9 Développer votre croissance sur des
march és cibles

9 Fidéliser et remercier des clients

9 Démarcher de nouveaux prospects

9 Motiver et dynamiser des

collaborateurs

9 Nouer des relations privil  égiées avec
des acteurs cl és pour votre soci été

Lesévénements B to C

9 Créer du trafic

9 Bénéficier de retomb ées de presse

9 Accroitre et d évelopper votre notori  été
9 Recruter de nouveaux clients

9 Se D émarquer de la concurrence

9 Lancer un produit, un service

RP Golf Day

Partager une journ ée inoubliable autour des valeurs du Golf
Priviege  Golf Day

Inviter quelques contacts privil égiés a jouer dans les golfs les
plus ferm és avec des plusieurs joueurs professionnels

Event Golf Day

Regrouper vos clients autour d ‘'un rendez -vous majeur du
circuit professionnel avec un programme d 'hospitalit € ou
sponsoriser simplement|  'événement

Start Golf Day

Initier vos coll  égues, clients aux valeurs essentielles du Golf

Challenge Golf  Day

Organiser une comp  étition sur un ou plusieurs golfs d éfinis
Away Golf Day

Organiser un voyage de golf inoubliable.

Crazy Golf Day

Réaliser un événement original et insolite pour surprendre vos
clients et donner une dimension d ‘envergure a votre soci été



Des Solutions surmesure & innovantes

Le Golf : un nouveau support de communication

Dans un monde 0 U la communication est omnipr ésente, nous recherchons sans cesse de nouveaux supports
originaux qui permettront a nos clients de se diff érencier et d 'émerger sur des march és fortement
concurrenc és.

Groupe M éditerran ée reste toujours  a la recherche de nouveaux axes de communication innovants et
in édits.

Green Marketing

Une nouvelle fa ¢on d 'aborder le « Street marketing » sur et autour des golfs.
Nous trouvons des id ées et supports de communication uniques pour faire
conna fitre votre soci  été

Golf ID

La communication par | ’objet est aujourd ‘’hui un vecteur quasi

incontournable.

Vous sensibilisez votre cible directement et exportez votre imag e et vos
valeurs.

GolfCovering

Une communication innovante et originale : offrez a votre marque une

exposition in  édite directement sur les parcours de golf.

Nous vous proposons un plan de communication sur les diff érents supports

gu 'offrent un parcours et/ou un practice.

Une voix pour la Mediterran ée

Un moyen d ’'optimiser les co {ts de communication et d  'offrir une prestation
compl éte et de qualit € aux clients.

Nous f édérons les acteurs cl és du monde du Golf et des activit és liées pour
communiquer sous une seule voix sur les salons professionnels.




Des Solutions surmesure & innovantes

Un ring de portails incontournables
Présde 1,5 million de visiteurs uniques
Etplusde 10 millions  pages vues par mois

4 portailsr  éférents

Les plates -formes  www.federal -hotel.com , www.cote.azur.fr , www.cuisine -
francaise.com et www.golf -mediterranee.com ont été développ ées pour
répondre a une demande pressante de contenu qualifi € et de proximit €.

De l'annuaire, a la centrale de r éservation, en passant par un portail de
préconisation, ces plates -formes relaient toute | ‘actualit € et les activit és
touristiques du bassinm  éditerran éen.

Les formats
Parmi les possibilit €és infinies propos ées par ce support multim  édia, Golf
Méditerran ée vous conseille les formats les plus pertinents en fonction des
objectifs a atteindre.

50-64 ans 25-34 ans
Les Chiffres 25% 22%
1431000 visiteurs uniques par mois
10519000 pages vues par mois

Profil & Cibles ClI €s
2¢eme ex-aequo en affinit € surla R égion M éditerran ée 35'3?3;"5
2¢éme ex-aequo en affinit é surla R égion IDF

3éme ex-aequo en affinit € sur Revenu Foyer >54k €
Hommes Femmes
47,9% 52,1%
Pour aller plus loin

Nous élaborons avec vous votre plan de communication et vous
accompagnons dans le choix d  ’autres supports m édia afin de toucher votre
cible efficacement.

é
é

* Source Médiamétrie // Netratings Mai 2009
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